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Rimax pone la seguridad del
hogar en la palma de la mano

La compaiifa éspera exportar sus productos biométricos

David Martinez

BARCELONA. 3Se imagina llegar a ca-
say en lugar de apretar el interfo-
no o de poner cara bonita frente al
videoportero los sistemas de segu-
ridad se activaran al pasar su ma-
no? Pues ya es posible encontrar es-
ta tecnologia. Y de la mano de una
empresa espafiola con sede en Bar-
celona. “Durante este afio vamos a
apostar por generar un aparato tec-
nolégico que nos lleve mas lejos en
el campo de la biometria (recono-
cimiento tactil) para dar acceso al
gran publico de un sistema de se-
guridad para los hogares”, comen-
ta a este diario el director general
de Rimax, Kim Sorensen.

de 100.000 euros en la fabricacién
de este producto, el Palm Scan Out-
door, que actuard como un interfo-
no colocado en la entrada del ac-
ceso a la vivienda y que recibira
o6rdenes reconociendo la palma de
la mano del titular. La empresa es-

pera facturar este afio mas de
800.000 euros en su linea de pro-
ductos biométricos. El plan de ne-
gocio de la compaiiia, participada

enun 49 por ciento por el fondo de
capital riesgo Invercat, es facturar
46 millones de euros en 2010. Su
plantilla es de 33 empleados y es-

peran alcanzar 45 profesionales en
tres afios para incrementar su linea
de negocio biométrica, que se com-
plementa con la de tecnologia pa-
ra aparatos electronicos. En segu-

" ridad para el hogar también fabrican

un teléfono que alerta de inciden-
cias, sensores de movimiento y aper-
tura de puertas y botones de pani-
co para nifios y personas mayores.
El sistema Palm Scan permite la
identificacién mediante la lectura
de las lineas de la palma de la ma-
no. Este producto puede utilizarse
en mecanismos de control de ac-
ceso del personal a las empresas y
en sistemas de seguridad.

“Por ejemplo, en Espafia tenemos
pedidos de la patronal del sector
electrénico para controlar el acce-
so de su plantilla y de colegios pri-
vados que quieren evitar que en-
tren personas desconocidas en sus
instalaciones”, apunta Sorensen.
Rimax opera en Portugal, Marrue-
cos y Colombia, y planea crecer en
Italia, Francia y Alemania.




